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BRIEFING PROMOCIONAL

Briefing Promocional - Completo

CENARIO MERCADOLOGICO (1 OU 2 PAGINAS)

Descreve o cendrio mercadolégico no qual o produto escolhido esta inserido.

Vocé deve pesquisar sobre o seu produto e os concorrentes nos diferentes PDV’s, observando promogdes
recentes, embalagens (tipos e volumes), precos, agcées de merchandising, etc..

Sao validas pesquisas em campanhas ou material impresso de promogdes anteriores, matérias jornalisticas
em revistas de marketing ou especializadas no segmento de varejo ou promogao, consultas ao SAC das
empresas, websites ou ainda entrevistas por telefone ou fax a gerentes, vendedores.

ESTRATEGIA PROMOCIONAL

A estratégia promocional deve definir as agGes planejadas para atender aos objetivos mercadoldgicos
implicitos no tipo de promocgdo que esta sendo elaborada. A decisdao tomada devera ser atendida na
mecanica, ha maioria das vezes.

Exemplos:

Sua promogao vai se concentrar num Unico produto ou em todos os produtos da linha ou em todos os
produtos da empresa?

|”

Sua promogao visa provocar o “trial” ou visa aumentar as vendas de um determinado sabor ou embalagem?

MECANICA PROMOCIONAL

A mecanica promocional deve explicar como o consumidor pode participar da promogao e ainda como se
ganha aquela vantagem tempordria que o produto estd oferecendo. E importante esclarecer a forma de
participacdo (sorteio, arranhe-ganhe, selo promocional, cupom na embalagem, embalagem com selo da
promocgao, etc.).

No Briefing Promocional, esse texto refere-se a explicacdo do aluno ao professor, portanto pode ser em um
ou dois paragrafos.

Na peca promocional, esse texto deve comunicar numa sé frase como o consumidor deve pro - Completo

ceder para participar da promocao, devendo ser o mais curto e simples possivel.
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DESCRICAO DO PREMIO

A partir da mecanica promocional descreva o prémio principal ou prémios envolvidos na promocdo em
relacdo a adequacdo dos mesmos ao target da promocgao.

REGULAMENTO DA PROMOGAO

O regulamento da promogdo devera ser preparado de acordo com o tipo de promocgdo que sera praticada,
prevendo através de itens numerados, qualquer salva-guarda que seja necessaria para resguardar a empresa
de possiveis agdes movidas por um consumidor que se sinta enganado ou lesada.

Deve informar nimero de prémios, datas de postagem e sorteios, prazo da promocao, certificado de
autoriza¢do da promocao, autoriza¢des de viagens para menores, vistos consulares, o direito de levar algum
acompanhante, etc..

LOGOMARCA PROMOCIONAL

A logomarca promocional, em geral, comunica visualmente o prémio a ser recebido e de quem é a
promogao.
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